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MANAZERSKE ZHRNUTIE

Strucny popis spolo¢nosti a ciel biznisu. Zhrnutie
toho najpodstatnejsieho zo vsSetkych kapitol a
zaroven zaujatie Citatela.
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HISTORIA SPOLOCNOSTI

Prerozpravanie historie spolocnosti od

vzniku a zaroven nadvaznost na jej

buducnost.

+ Kedy a ako spolocnost vznikla?

- Ako sa spoloc¢nost vyvijala?

- Kto bol zakladatelom?

- Aka bola motivacia zalozenia
spolocnosti?



PRODUKT

Predstavenie a popis produktu alebo sluzby, jeho
vlastnosti, kvalita, cena a vyhody.

Pre koho je urCeny?

V ¢om je jedinecny?

Aky je plan predaja?
Okrem toho ako je mozné produkt pouzZivat je
vhodné opisat aj dizku vyrobného procesu a
mnozstvo potrebného materialu na vyrobu.
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SnnIn Charakteristika

Velkost trhu ey
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Vyvoj trhu Podiel na trhu e




KONKURENCIA

Popis konkurencie na trhu.
V ¢om sa budeme odlisSovat od konkurencie a ako jej budeme konkurovat?




« Popis planu predaja.

« Zvolenie vhodnej cenovej politiky

« Aky bude vyvoj cien a ziskovost produktov?
« Ako budeme riesit objednavky, distribuciu a

propagaciu?




Prilezitosti:
Fietho co nas -vonku podniku mdZe

podporit: napr., —alranicni investori,

viadne nariadenia, abchodne

zdriZenia, legislativa, zakony,

cakaznicke chovanie, moda, trendy

podpora —acingj icehio podnikatela = UPSVaR

Naopak - vietho, co nds mole =
venkajsieho okolia podniku ohrozit”

konkurencia, legizlativie obmed-enia atd.

Silneé stranky
V com sme dobri, lepst ako estaini:
Ziadany produld, dobra kvalita,
nizka cena, vynikajtica distribicia,
vzdelany persondal, zaujimava a
nspesnd rekdama, osobmy konlakd

50 —dka-nikom a pod

Slabé strinky
I com sme slabi, co nas brzdi
v rocvaji; castarala technologia,
vysokd cena, nedostatok investicii,
informacii, mow-how, vzdelania

a pod.




-~

I spolocnosti, zabezpecenie vyroby a podpornych aktivit.



FINANCNA PROGNOZA (v €)

2015 2016 2017
::: e e e e e e e e e e 1. Predajtn".'am {.

SR 2. [Predaj virobkov a sluieb
3. |Dstatné prijmy 0
4. Prjmy z prispevku
5. [Prijmy celkom (rlaid4) 0| 0| 0

=]

F_};dﬂvk_}ﬂ 2015 2016 2017
6. [Wakup matenalu a tovam

7. Plzdy a platby do fondov

8. |Odvody podnikatela

9. [Najomné

10. Doprava, cestovng, PHM

11. Energie

12. [Udriba a opravy

13, Dlhodoby majetok do spotreby
14, |Ostatna prevadzkova rékia

15. [0dpisy majetku

16. [Socialny fond

17, Vydavky celkom ( r6azrll)

=1 E=1E=1E=1K-=1E—=1Ek—1K—]10-]

18. Prijmy - vydavky = ZISK

= =]
=
| = |




RIZIKA

Identifikacia vSetkych relevantnych rizik, ktoré
mozu zhorsit alebo ohrozit podnikanie.
Odhadnutie pravdepodobnosti vzniku rizika a
sp6sob minimalizacie vplyvu na podnikanie.

__________________________________________________________________________________________



PRILOHY

Sy ES% Eal

. AKENY PLAN z UCTOVINE

§ VYKAZY
ORGANIZACN

Tz A STRUKTURA

g

2.

ZIVOTOPISY PRIESKUM
KLUCOVYCH TRHU
LUDI




